关于计算机应用专业
课程动态调整讨论记录
讨论主题：教学计划中增设销售方向的课程
参与人员：随州高级技工学校教学督导处、计算机专业教师、就业办公室、有关行业专家。
导引：事业成功的基础，是选择一个你喜欢的、并把它当做事业，而不仅仅是饭碗的职业。销售就是这么一个魅力无穷的职业。

（一）给你一个零投入，并且有强大团队支持的创业机会 

销售并不是为你提供了一份低保障、高风险的工作，而是为你提供了一个低风险、高支持的创业机会！如果你做的成功，收益绝不会比小老板少！ 

做销售不仅不需要投入资金，还会得到一份基本的生活保障——底薪，使你在获得生意前，能够维持生活。此外，你不需要建立庞大的运营体系，就能得到来自技术、生产、市场等多方面的支持，你只需要去寻找市场和客户，发现生意机会让后做生意赚钱！如果你是一个优秀的销售员，你的收入将会远超过和你同在一公司的白领，甚至超过你的经理。另外，如果你真希望自己做老板，在做销售员期间积累的资金和市场经验，将会支持你去创建公司。到那时你不再是一个一穷二白的创业者，你既有资金又有经验，如此创业，会大大提高成功率。

（二）给你带来丰厚的收入 

由于销售员的工资直接和业绩挂钩，而且常常上不封顶，所以，如果你是一个优秀的销售员，将比其他职务的工作人员收入高很多，有时甚至超过公司总经理。因此，只要你努力，销售这一职业讲给你带来丰厚的收入。

（3） 为你带来更好的职业发展

如果你并不是一个有创业野心的人，只想靠打工为生，那么，销售工作也会给你提供很多帮助。

首先，职业稳定。职业稳定的前提是你是一个好的销售员。记住，销售是一个赢家的职业，如果你不想成为一个好的销售员，公司面临危机时，你总是最后才被涉及。因为，只要还有一丝希望，公司就不愿削弱销售力量，销售部是公司利润的源泉。

其次，销售职业全方位的促进你能力的增长。通过做销售，你的心态变得积极而坚强，能坦然面对压力和挫折；通过做销售，你建立了很好的市场感觉，能很好的帮助公司创造利润；通过做销售，你培养了良好的沟通和人际关系能力，能够与各种人相处，并说服和影响他们。不论你今后从事何种职业，这些能力都将帮助你获得成功。

很多公司的总裁都有做销售员的经历，为什么会这样呢？因为：A、企业的价值要靠销售员来实现，因此，销售员的业绩最容易受到关注。每家公司的总裁一定知道谁是公司的销售明星，但不一定知道谁是公司最勤奋的行政秘书。B、销售员在长期的艰苦奋斗中，培养了卓越的能力，这些可以支持他们承担更重要的责任。

所以销售职业为你带来的个人能力提升，是你能在今后获得更多的晋升机会。
四、措施

对11级计算机应用专业教学计划中增设《销售》课程，课程总学时：36学时，教学方式：理论教学。
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